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AsConAuto: fatturato cresciuto del 13,1% nel 2014
giro d’affari che ha raggiunto i 404 milioni di euro

Lo sviluppo della rete ASConAuto|( Asso- chi rappresentati, oltre 15.000 auto ripara-
ciazione Nazionale Consorzi Concessio- tori (10.319 officine meccaniche e 4.769
nari Auto, rappresentativa dell’intera filie- carrozzerie), flotta di 234 furgoni, 85 pro-
ra automotive nell’assistenza post-vendi- moter (venditori del ricambio che non so-
ta), & costante e ha permesso di oltrepassa- no dedicati a un singolo marchio), coper-
re le attese nel 2014 con un giro d’affari tura di 57 province e 15 regioni. Oggi i
che ha superato i 404 milioni di euro (+ Concessionari sono diminuiti e cosi pure
13,1% sul 2013) al netto di Iva. Fare siste- le officine autorizzate, mentre in Italia il
ma tra aziende di Concessionari di marchi parco circolante invecchia soprattutto per
diversi per diminuire i costi logistici della la diminuzione di immatricolazioni. Le

vendita dei ricambi originali e sviluppare
un efficiente servizio di distribuzione cen-
tralizzata a officine e carrozzerie sono i se-
greti che hanno permesso ad AsConAuto,
in poco piu di dieci anni, di crescere in ma-
niera esponenziale. Nel mondo dei ricam-
bi AsConAuto ¢ la piu grande Associazio-
ne d’Europa: 20 Consorzi, 788 Concessio-
nari auto con 1.164 sedi operative, 81 mar-

vetture a benzina hanno mediamente 12
anni e due mesi di vita, quelle a gasolio 7
anni ¢ 7 mesi, quelle a benzina/Gpl o ben-
zina/metano poco piu di 5 anni. Un parco
circolante che percorre 400 miliardi di chi-
lometri all’anno, come quello italiano, ha
bisogno dell’intervento specializzato di
meccanici e di carrozzieri, ma gli italiani
ormai portano in officina 1’auto soltanto se
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A Torino, nel corso di un evento pro-
mosso da Anticrisi Day e ospitato negli
ambienti della Concessionaria Spazio
Fausto Antinucci, deus ex machina di I-
taliaBilanci, ha presentato la quinta edi-
zione dell’ Automotive Dealer Report
che propone i dati relativi all’esercizio
2013 delle Reti ufficiali, con un outlook
sul 2014. Antinucci ha commentato il
minuzioso studio, considerato giusta-
mente un prezioso strumento di analisi
del comparto della distribuzione auto-
mobilistico con le sue elaborazioni che
consentono confronti per singoli com-
petitor, per brand, per area geografica o
categoria dimensionale. “Una occasio-
ne per ragionare su dati oggettivi relati-
vi alla situazione di mercato dei Con-
cessionari” ha commentato Umberto
Seletto, promotore con il suo Anticrisi
Day dell’appuntamento torinese.

si guasta e spesso non effettuano i lavori di
carrozzeria per risparmiare. L’ Associazio-
ne prevede che nel 2015 la domanda di as-
sistenza sara stabile anche perché il mer-
cato dell’autoriparazione ¢ aciclico e ten-
denzialmente non presenta grandi impen-
nate. Ma dato che noleggio e societa con-
tribuiscono all’immatricolato complessi-
vo nel nostro Paese raggiungendo insieme
poco meno del 40% e questi segmenti, che
di solito registrano le percorrenze maggio-
ri, non possono essere sottovalutati dal
mercato  dell’autoriparazione.  Oltre
262mila sono state le auto immatricolate
dalle societa di Noleggio, a Breve e Lungo
Termine, nell’ultimo anno. Ecco perché
AsConAuto| ha sottoscritto un accordo
quadro innovativo, con Alphabet, dovreb-
be garantire lavoro continuativo a conces-
sionarie, officine e carrozzerie.
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